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Varfor gor vi den har analysen?

Att kopa en produkt och aga den kallas ofta ett linjart alternativ

— man koper, anvander och kasserar. Cirkulara alternativ som att hyra,

abonnera eller képa och sélja begagnat haller produkter i omlopp langre

och kan vara bade mer hallbara och mer ekonomiska. Men stammer det?

Ofta hors tvartom argumentet att "det cirkulara alternativet ar alltid dyrare".

Det har projektet undersoker nar det stammer
-och nar det inte gor det.

Har du funderat pa om det I6nar sig att 4ga

eller hyra din bil? Din cykel? Din festklanning?

Vi har analyserat ett tiotal olika produktkategorier
pa den svenska konsumentmarknaden for att ge
konkreta svar.

Varfér ér detta viktigt?

For konsumenter handlar det om att fatta smartare
beslut och spara pengar — utan att offra bekvamlighet
eller tillgang till de produkter de behdver.

For féretag handlar det om att forsta vilka produkter
som lampar sig for cirkulara affarsmodeller och hur
man kan kommunicera vardet battre an bara pris.

For beslutsfattare ger studien fakta om vilka
strukturer som bromsar cirkuldr ekonomi och
var policystdd kan gora skillnad.

Fokus ligger pa vad det faktiskt kostar att
anvanda en produkt dver tid — inte bara inkdps-
priset. Fran féretag till kund.

Vad har vi gjort?

Vi har analyserat ett tiotal produktkategorier pa
den svenska konsumentmarknaden, frén vardags-
produkter som handverktyg till sésongsbetonad
utrustning som skidor. Vissa kategorier inkluderar
flera produktvarianter for att visa hur anvandning
paverkar ekonomin.

Viktigt att veta: Vi jamfor kostnaderna for olika
satt att tillgd samma produkt (4ga vs hyra en bil),
inte olika I6sningar for samma behov (bil vs cykel
vs kollektivtrafik). Vi fokuserar pa direkta pengar
ur planboken - inte tid, besvar eller andra
indirekta kostnader.
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Produktkategorierna
grupperade efter anvandning:

Ofta anvéanda (>50 ggr/ar):

- Bil

- Barnvagn

- Elcykel

- Robotgrasklippare

Mattligt anvanda (10-50 ggr/ar):

- Handverktyg (skruvdragare)

- Takbox

- Saxofon

Sillan anvanda (<10 ggr/ar):

- Rojsag

- Festklader (herrkostym, festklanning)
- Campingutrustning (ryggsack, talt)

- Vinterutrustning (skidklader, skidutrustning)

Vad vi jamforde:

K6p (dgande) — inklusive service, underhall,
och andrahandsvarde

Hyra/abonnemang - inklusive alla I6pande
kostnader

Begagnat kop — for produkter dar det ar sakert
och relevant

For vissa kategorier har vi analyserat flera vari-
anter (t.ex. barnvagn: enkelvagn, dubbelvagn och
babyskydd) for att visa hur anvéandningstid paverkar
ekonomin.

Vi intervjuade aven flera foretag som erbjuder hyra/
abonnemang, for att forsta kostnadsstrukturerna
bakom cirkulara tjanster.

Varfor just dessa kategorier?

Vi valde kategorier som representerar
olika anvédndningsfrekvenser, prisklasser
och som manga svenskar anvénder eller
funderar pa att skaffa.



Vad visar resultaten?

Kop vinner for ofta anvénda produkter,
hyra foér séllan anvénda

Over alla produktkategorier och deras varianter ser vi ett tydligt monster:

o Kop ar ekonomiskt fordelaktigt for majoriteten av ofta anvanda produkter

— sarskilt nar man raknar 6ver hela anvandningsperioden och inkluderar andrahandsvarde.

Hyra ar ekonomiskt battre for sallan anvanda specialprodukter och kortvariga anvandningsbehov.
Men resultatet dr inte sa enkelt som "kop é&r alltid bast" eller "cirkulart ar alltid dyrare".

Anvandningsfrekvensen &r den helt avgérande faktorn.

PRODUKT

HYRA VINNER

ANVANDNING

BREAK-EVEN

RESULTAT

REKOMMENDATION

Babyskydd Daglig, 12 mén 17,5 mén Hyra kostar 68% av kop Hyra/abonnemang
Ryggsick 1v/ar 16 ar Hyra kostar 64% av kop Hyra

Réjsag 2 ggr/ar Aldrig inom livslangden Hyra kostar 70% av kop Hyra

Festklader 5 ggr/ar 6-11 ar Hyra kostar 47-76% av kop Hyra

Skidklader 1v/ar 12 ar Hyra kostar 82% av kop Hyra (1v), Kép (2v+)
GRAZON

Skidutrustning 1v/ar 10 ar Lika (kop 3% billigare) <5d: hyra, >10d: kdp
Talt 1 v/ar 75 ar Beror pa tid Kort: hyra, Langt: kép
Herrkostym 1-2 ggr/ar 14 ggr Beror pa frekvens 1ggr: hyra, 2+: kop
Saxofon Varierande 24 man Beror pa tid <2 ar: hyra, >2 &r: kép
KOP VINNER

Handverktyg 15 ggr/ar 2,7 ar Kop kostar 27% av hyra Kop (eller bibliotek)
Takbox 8 ggr/ar 2,5 ar Kop kostar 21% av hyra Kop begagnad
Dubbelvagn 300 d/ar 1,4 ar Eggnk:esr;a;n?% av K6p begagnad
Barnvagn (k&p+salj) Dagligen 1,3 ar zggnk:;:]a;ngl% av Kop och salj
Robotgrasklippare Sasongsvis 3,3 ér gggnkr?;rtr]ae:nz4% av gpbff\gmﬁ&ﬂ?
Elcykel (kop+sélj, 12 &7  Dagligen 138r Kdp kostar 67% av leasing  Kop och sélj mellanklass
Bil Dagligen <1ér K&p kostar 25% av bilpool™ Kdp (om >4 resor/vecka)

* Elcykel kdp+sélj avser 6 ars anvandning (kop ny, salj efter 6 ar) **Vid >16 resor/manad. Farre resor: taxi/bilpool billigare. .
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Viktigt att notera:

Inom samma produktkategori kan resultatet variera kraftigt beroende
pa anvandningstid och restvarde. Elcykel kop+salj avser 6 ar - for en full
12-&rsperiod krévs ett aterkop, vilket hojer totalkostnaden.

Exempel inom BARNVAGN:

 Babyskydd (12 mén): Hyra kostar 54% av kop

o Enkelvagn (3 ar, kbp+sélj): Kop kostar 44% av abonnemang

o Dubbelvagn (daglig anvandning): Kop kostar 42% av abonnemang

Exempel inom VINTERUTRUSTNING:
« Skidklader (1 v/ar): Hyra kostar 82% av kop
« Skidutrusning (1 v/ar): ~ Lika (kdp 3% billigare)

Detta visar tydligt ménstret:
Ju oftare produkten anvénds, desto mer I6nar sig kop.
Ju mer sdllan den anvdnds, desto mer I6nar sig hyra.
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Den viktigaste insikten:
anvdndningsfrekvensen

Oavsett om det galler barnvagn, saxofon eller robotgrasklippare ser vi samma grundmonster. Det
handlar inte om vad produkten kostar - utan om hur ofta och hur lange du faktiskt anvander den.
Varje produkt har sin egen brytpunkt, uttryckt i tid, dagar eller tillfdllen beroende pa produkttyp.
Men principen ar liknande

» Sallan eller kort period - hyra ar nastan alltid billigare
» Regelbundet under Iang tid - kdp dr nastan alltid billigare
o Daremellan - andrahandsvarde, servicekostnader och flexibilitetsbehov avgor

De tre exemplen nedan illustrerar:

HYRA OFTA BATTRE GRAZON KOP NASTAN ALLTID BATTRE
Séllan anvant/kort period Flera faktorer Ofta anvant/lang period
spelar in
Babyskydd Skidutrustning Handverktyg
12 manader 70 dagar 150 ganger

Break-even:
17,5 manader

Man nar aldrig break-even
- Hyra 32% billigare

Break-even:
70 dagar (10 ar)

Man nér precis break-even
- ~ Lika (k6p marginellt
3% billigare)

Nyckelinsikt:

Break-even:
40 tillfallen (2,7 ar)

Man nar Iangt éver
break-even

-> Kop 73% billigare

Det ar hur ofta vi anvénder ndgot som styr ekonomin,

inte vad det dr.

Mot vara tre personas:

For att gora detta mer konkret foljer vi tre personer genom rapporten:

 Sofia, 32 - Smabarnsmamma i Stockholm. Bor i ldgenhet (60 kvm), 1 barn (planerar fler),

begrénsat forvaringsutrymme.
 Sedigh, 45 - Villadgare i Vasteras.Hus med garage, hobby: renovering och tradgérd, handyman-skills.

 Tatiana, 28 - Student och musikentusiast. Ny p& saxofon, oséker pa l&ngsiktigt intresse, begransad

budget, dker skidor 1 vecka/ar.

Vad kostar det att anvéinda en produkt? | RE:SOURCE
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Vad paverkar beslutet? -

Anvandningsfrekvens &r viktigast, men sex andra faktorer spelar ocksa roll:

Sammanfattning av paverkande faktorer:

FAKTOR NAR DET GYNNAR KOP NAR DET GYNNAR HYRA
Anvindningsfrekvens >50 ggr/ar <10 ggr/ar

Livslingd Lang (10+ ér) Kort eller osiker
Inkopspris Lagt-medel Mycket hogt
Servicekostnader Léga Hoéga (ingar i hyra)
Andrahandsvirde Hogt (>30%) Lagt (<30%)
Anvandningstid Lang och stabil Kort eller varierande

Produktens livslidngd och anvéndningstid

Lang livslangd + lang anvandning = Kop lonar sig
Exempel - Sedigh och hans handverktyg: Sedigh &ger sin skruvdragare i 10 ar och anvéander den 15 ganger/ar.
Break-even efter bara 2,7 ar. Totalt anvander han den 150 génger for en kostnad av19 kr/anvandning (vs 70 kr for hyra).

Kort livslangd eller osaker tid = Hyra kan vara battre

Exempel - Tatiana och saxofonen: Tatiana vet inte om hon kommer fortsatta spela efter forsta aret.
Hon hyr fér 5 400 kr/ar. Hade hon k&pt for 11 000 kr och slutat efter 1 &r hade det kostat dubbelt sd mycket.
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Servicekostnader och underhall
under hela anvé@ndningstiden

Nar servicekostnader ar héga blir hyra och abonnemang mer attraktivt,
eftersom ansvaret for service och reparationer 6vergar till leverantéren.

SERVICEKOSTNADER

PRODUKT OCH UNDERHALL % AV NYPRIS PAVERKAN

Elcykel 24 000 kr 160% Leasing inkluderar allt
Robotgrasklippare 5750 kr 41% Abonnemang inkluderar service
Festklader (kemtvatt) 4 050 kr 31% Hyra inkluderar tvatt
Handverktyg 1350 kr 93% Men kép dnda billigare

Exempel - Sofia och robotgrasklipparen: Sofia 6verviger abonnemang (519 kr/mén) vs kop (21 150 kr).
Kop ar 66% billigare totalt, men abonnemanget inkluderar service, vinterforvaring och support.
Hon véljer abonnemang for bekvamlighetens skull trots hogre kostnad.

Behov av flexibilitet

Exempel: Sedigh vill kunna fixa ndgot direkt vs Tatiana som kan planera saxofonlektioner.
Nar behoven forandras snabbt blir cirkuldra modeller mer vardefulla — &ven om de kostar mer.

Sofia och barnvagnen:

« Ar1-2: Enkelvagn (379 kr/man)

« Ar 3-4: Dubbelvagn nar barn nummer 2 kommer (486 kr/man)

« Ingen stor engdngskostnad, ingen andrahandsférsaljning att hantera

Detta scenario &r dar abonnemanget verkligen visar sitt varde
- mojligheten att byta produkt utan att kdpa/sélja.
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Andrahandsvardet
- en avgorande faktor

Restviardet pa andrahandsmarknaden kan halvera totalkostnaden for den som kdper och sedan séljer vidare.

Hur stor skillnad gor det?

PRODUKT NYPRIS ANDRAHANDSVARDE RESTVARDE % PAVERKAN

Barnvagn 16 000 kr 10 000 kr 63% Stor skillnad. Kop+salj 127% billigare
Elcykel 14 995 kr 6 000 kr 40% Kop+sélj 33% billigare an leasing
Saxofon 11 000 kr 7 000 kr 64% Kop+salj mycket battre

Takbox 4 500 kr 2 250 kr 50% Kop begagnad rekommenderas
Festklader 2 500-4 500 kr 0 kr 0% Ingen paverkan, hyra vinner

Barnvagn — exemplet
som visar allt:

Tre alternativ:

1. Kdp och behall: 16 000 kr

2. Abonnemang: 13 644 kr (379 kr/man x 36 méan)

3. Kop och salj: 6 000 kr (16 000 kr - 10 000 kr restvarde)

Utan andrahandsforsaljning:
Abonnemang kostar 85% av kop

Med andrahandsforséljning:
Koép kostar 44% av abonnemang

Restvirdet forvandlar kép fran det dyraste till det
billigaste alternativet! (Not: Kalkylen forutsatter
kontantbetalning — med lan/avbetalning tillkommer
rantekostnader som péverkar jamforelsen.)

Nér fungerar inte
begagnat kép?

Begagnat kop ar inte alltid en bra idé:

For produkter med hdgt andrahandsvarde som
barnvagnar, saxofoner och mobiltelefoner kan du

képa begagnat och silja vidare efter anvandning. Motoriserade produkter med batterier:
Utmaningen &r tiden det kréver. * ROjsdg: Begagnad endast 22% billigare &n ny

(risk for dolda fel)
Att képa och sélja begagnat innebar 5-9 timmar o Elcykel: Batterihdlsa oklar, kan behdva byte direkt
arbete totalt (soka, inspektera, hdmta, fotografera, (5 000-8 000 kr)
annonsera, motas). Om din tid &r vard 200 kr/timme « Robotgrésklippare: Tekniska fel svéra att upptécka
tillkommer alltsd 1 000-1 800 kr i "dold kostnad". vid kop

Enkel mekanik utan motor:

Foretag erbjuder sallan denna modell eftersom e Barnvagn: Enkelt att inspektera, begagnad
kvalitetskontroll, administration och kapitalbindning mycket bra alternativ
go6r marginalerna fér sma. Undantag finns dock for o Takbox: Simpel konstruktion, begagnad helt OK
mobiltelefoner och cyklar dar standardisering o Handverktyg (skruvdragare): Trots batteri, ofta
mojliggor stordriftsfordelar. transparent om funktion
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Varfor ar cirkuldra modeller dyrare?

Strukturella kostnadsnackdelar

Cirkulara affarsmodeller har inbyggda kostnader som traditionellt kdp inte har:

KOSTNAD VAD DET INNEBAR EXEMPEL
- . Varje produkt méste tvéttas, kontrolleras Barnvagn: 500-1000 kr per cykel, oavsett
Rekonditionering . . s
och repareras mellan varje uthyrning hur lange den hyrdes
Logistik Transport till/frén kund, lager, hantering Takbox: 200 kr frakt per hyra
Forsakring Stold, skador, forsvinnande produkter EEIEIIETF e s Sl ML
produkter
. . . Produkter maste képas in innan hyresintakter Lager av 100 barnvagnar & 16 000 kr
Kapitalbindning . - .
kommer in = 1,6 miljoner kr
Administration Kundservice, bokningar, betalningar, hantering Persone.zlk.ostnader for support
av sena returer och logistik

Det oproportionerliga problemet

Manga av dessa kostnader &r fasta per cykel — inte per anvandningstid.

Exempel barnvagn:

« Rekonditionering: 500-1000 kr — oavsett om vagnen hyrdes 2 dagar eller 2 ar
o Resultat: Korttidshyra blir oproportionerligt dyr per dag

o Foretaget maste darfor fokusera pa langtidsabonnemang (12+ manader)

Detta forklarar varfor korttidshyra (dagshyra) nastan aldrig
ar ekonomiskt konkurrenskraftig!

Vad kostar det att anvéinda en produkt? | RE:SOURCE n



Funktionellt varde — mer an bara pris

TCO-kalkyler fangar inte allt. Ibland véljer manniskor det dyrare

alternativet av goda skal.

Fyra typer av funktionellt varde:

1.

4. LAGTINITIAL KAPITAL
- Ingen stor engéngskostnad
Exempel: 379 kr/man vs 16 000 kr p& en gang

12

FLEXIBILITET
- Mgjligheten att byta produkt nar behoven @ndras
Exempel: Sofia kan enkelt g& fran enkelvagn till dubbelvagn utan att sélja/kdpa

. BEKVAMLIGHET
- Slippa ansvar fér underhall, service, férvaring
Exempel: Sedigh slipper vinterforvara robotgrasklippare och fixa service

TRYGGHET
- Veta att produkten fungerar, fa support vid problem
Exempel: Tatiana och saxofonen - vet att den fungerar, hjalp om problem

Verkliga exempel pa
funktionellt varde:
Tatiana valjer att hyra saxofon trots att kop blir billigare
vid 2+ ars anvandning:

“Jag vet inte om jag kommer fortséatta. For 5 400 kr/ar kan jag
testa utan att sitta fast med ett instrument for 11 000 kr."

Tatiana hyr ocksa skidutrustning (1 vecka/ar) trots att kop
marginellt ar billigare:

"Jag aker bara 1 vecka per ar. For 1 385 kr/vecka slipper jag
férvaring, service och transport. Perfekt nar man bor i
studentldgenhet."

Sedigh véljer abonnemang for robotgrasklippare trots
66% hogre kostnad:

"Jag vill bara att grasmattan ar klippt. Att slippa service,
vinterférvaring och krangel ar vart 3 500 kr/ar extra fér mig."

Viktigt att notera!
Detta ar inte "irrationellt" - det &r en medveten avvagning
mellan ekonomi och andra varden.
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Tva dimensioner - inte bara pris

Studiens viktigaste teoretiska insikt: Sluta tanka endimensionellt (bara ekonomi).
Beslutet handlar om bade ekonomiskt och funktionellt varde

Fyra typer av produkter:

ALTERNATIV LAGT FUNKTIONELLT VARDE HOGT FUNKTIONELLT VARDE
Kép billigare ENKEL AVVAGNING
EKONOMISK
FRAGA Ex: Robotgrasklippare

-> Kop billigare MEN abonnemang

Ex: Takbox, Handverkt
' e erbjuder bekvamlighet

-> Kop ar sjalvklart bast

Cirkulart billigare ENKELT VAL KOMPLEXT VAL
Ex: Ryggsack, Réjsag Ex: Babyskydd, Festklader
- Hyra sjalvklart bast - Bade ekonomi OCH flexibilitet

talar for cirkulart

Vad betyder det i praktiken?

 Enkel ekonomisk fraga:
Takbox, handverktyg: Kép ar mycket billigare OCH flexibilitet spelar liten roll.
Kdp utan tvekan.

e Avvigning:
Robotgrasklippare: Kop ar 66% billigare, men abonnemang erbjuder bekvamlighet
som vissa varderar hdgt. Beror pa personlig prioritering.

e

¢ Enkeltval:
Ryggsack (1 v/ar), Rojsag (2 ggr/ar): Hyra &r billigare. Enkelt val.

o Komplext val:
Babyskydd, Festklader: Bade ekonomi OCH funktionellt varde (flexibilitet)
talar for cirkulart. Starkaste argumentet for cirkular ekonomi.
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Beslutstrad - hur vdaljer du?

Fem konkreta steg fér att fatta ratt beslut:

1) Hur ofta kommer du anvanda produkten?

- >50 ggr/ar: Troligen kop

- 10-50 ggr/ar: Grézon, gé vidare till steg 2

- <10 ggr/ar: Troligen hyra

2) Hur manga ganger kommer du anvanda den totalt?

- >20 anvandningar totalt: Kop ofta battre

- 15-20 anviandningar: Grazon

- <15 anvandningar: Hyra ofta battre

3) Har produkten hogt andrahandsvarde (>50%)?

- JA: KOp och sélj mycket béattre (Barnvagn, elcykel, saxofon)

- NEJ: K6p mindre attraktivt (festklader, skidklader)

4) Ar servicekostnaderna héga?

- JA: Cirkulart mer attraktivt (elcykel, robotgrasklippare)

- NEJ: Mindre paverkan (takbox, handverktyg)

5) Vardesatter du flexibilitet hogt?

- JA: Cirkulart mer vart (barnvagn med vaxande familj)

-> NEJ: Ekonomi viktigare
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Ssammanfattande insikter
— de 10 viktigaste lardomarna

Har sammanfattar vi studiens viktigaste slutsatser:
1.

Anvandningsfrekvens ar absolut viktigast - Forklarar 70-80% av
vilket alternativ som ar bast ekonomiskt

Gransen vid 15-20 anvandningar - Under detta: hyra ofta battre.
Over: kdp nastan alltid battre

Kop vinner for ofta anvant - For majoriteten av ofta anvanda
produktkategorier ar kép billigare (sarskilt med andrahandsforsaljning)

Hyra vinner for sdllan anvant - For sallan anvanda specialprodukter
(ryggséck, rojség, festklader) och produkter med kort anvandnings-
period (babyskydd) ar hyra billigare

Andrahandsvarde ar en avgorande faktor - Hoga andrahandsvarden
bjuder ocksa in till att kdpa begagnat och sélja begagnat

Cirkuldara modeller har strukturella kostnadsnackdelar - Rekonditionering,
logistik, forséakring gér dem svara att konkurrera pa pris

Men cirkuldara modeller erbjuder funktionellt varde - Flexibilitet,
bekvamlighet, trygghet kan vara vart merkostnaden

Verktygsbibliotek forandrar spelplanen - Verktygsbibliotek saknar
direkta monetara kostnader fér anvandaren (har dock transaktions-
kostnader i form av tid och planering)

Komplexitet paverkar begagnad - Enkelt: begagnad bra.
Komplext (motorer/batterier): riskabelt

. Tank tvadimensionellt - Beslut handlar om b&de ekonomiskt och

funktionellt varde
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Avslutande reflektion -

Sa vad ar slutsatsen? Det finns ingen universell
sanning - svaret beror pa hur du anvander
produkten och vad du vardesatter.

Tre huvudspar framat:

For ofta anvanda produkter (>50 ggr/ar):
-> Kop ar ekonomiskt dverlagset.
Break-even uppnés snabbt (1-3 &r).

For sillan anvanda produkter (<10 ggr/ar):
-> Hyra eller gratisalternativ (verktygsbibliotek)
ar ekonomiskt battre.

For produkter daremellan (10-50 ggr/ar):
- Grazon - andra faktorer avgér (andrahands-
varde, flexibilitet, servicekostnader).

Framtidsperspektiv:

For att cirkulara modeller ska bli ekonomiskt
konkurrenskraftiga kravs:

16

Stordriftsfordelar
- Fler kunder - lagre kostnader per enhet

Design for aterbruk och attraktiv produkt
over tid

- Produktdesign fér 1dng livsldngd och
hogt restvarde

Effektivare logistik

-> Lagre transport- och hanteringskostnader
Kommunikation om funktionellt varde

- Inte bara pris, utan synlighet, flexibilitet
och bekvamlighet

Policy och incitament

- Stod for cirkulara affarsmodeller
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Fér konsumenten idag:

Rakna pa anvandningsfrekvensen forst.

« Anvander du produkten ofta och lange? Kop.

¢ Anvander du den séllan eller osdkert? Hyra.

Men ténk ocksd pé vad du varderar utover pris.
Flexibilitet, bekvamlighet och trygghet har ett varde
—aven om de inte syns i kalkylen.

Det smartaste valet
ar det som passar ditt liv
— inte bara din pldnbok.



Bilaga: Hur raknar vi?

Vi anvander tvd huvudmétt for att jamfora kostnader dver tid:

Total Cost of Ownership
(Tco)

- Vad kostar det att aga produkten hela
anvandningstiden?

Total Cost of Usership
(Tcu)

-> Vad kostar det att hyra eller abonnera?

K TCU = Méanads-/dygnskostnad x
TCO = Inkdpspris + Underhall Anvandningstid

+ Batteribyte — Andrahandsvarde
(exkl. rantekostnad vid finansiering)

Exempel barnvagn (3 ar):

e Abonnemang: 379 kr/manad

Exempel barnvagn (3 ar): o Anviandningstid: 36 manader

e Inkdp: 16 000 kr =TCU: 13 644 kr

o Underhéll: O kr

e Minus andrahandsvarde: =10 000 kr
= TCO: 6 000 kr

Resultat: Kdp kostar 44% av abonnemang
over 3 ar.

Abonnemanget inkluderar vanligtvis service,
forsakring, support och administration.
Extra avgifter kan tillkomma for sen
aterldmning eller skador.

OBS: Rintekostnad raknas inte in

Alla kalkyler forutsatter att képaren betalar kontant (r likvid). Rantekostnad ingér inte — med undantag for bil,
dar den inkluderas eftersom bilen nastan alltid finansieras. Om du kdper en dyr produkt pa avbetalning eller
I&n tillkommer rantekostnader som kan vara betydande. Exempel: En barnvagn till 16 000 kr finansierad pa

24 ménader ger typiskt 1 000-2 000 kr extra i rantekostnad — vilket minskar férdelen med kép jamfort med
abonnemang. Rdkna alltid pa din faktiska finansieringskostnad om du inte betalar kontant.

Hur samlade vi in data?

Vi kombinerade flera kallor for att sakerstalla korrekta priser:

« Marknadsanalys av priser fran e-handel och fysiska butiker

o Prisdata fran hyrtjanster och cirkuléra féretag

o Intervju med Parently (barnvagnsabonnemang) for att férsta kostnadsstrukturerna
o Andrahandsmarknaden (Blocket, Facebook Marketplace)

 Branschstandarder for service och underhall

Anvandningsfrekvenser baseras pé branschdata, intervjuer och konservativa antaganden
(t.ex. 1 vecka/ar fér campingutrustning, 15 ganger/ar for handverktyg).
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Begrdnsningar och studiens
omfattning

Denna studie har vissa begransningar som ar viktiga att vara medveten om:

Geografisk avgrédnsning:
Analysen fokuserar pa svenska marknadsforhallanden (priser, beteenden, infrastruktur).
Resultaten kan skilja sig i andra lander.

Produktkategorier:
Vi har analyserat 10 produktkategorier utifran ett féretag till konsumentperspektiv (B2C)
med négra special/underkategorier. Andra produkter kan visa andra moénster.

Miljoaspekter:
Studien fokuserar p& ekonomi ur konsumentperspektiv. Miljdméssiga konsekvenser
(CO,-fotavtryck, resurseffektivitet) analyseras inte.

Anvdndningsmonster:
Vi har utgétt fran typiska anvandningsmonster. Individuella variationer kan paverka resultaten.

Prisforandringar:
Priser och servicekostnader kan férandras 6ver tid. Analysen baseras pé data fr&n mars 2026.

Andrahandsmarknaden:

Andrahandsvérden &dr uppskattningar baserade pa faktiska annonser och branschkallor,
men kan variera beroende pa skick och marknadssituation.
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RE:Source dr ett strategiskt innovationsprogram
som fokuserar pa att utveckla cirkuldra,
resurseffektiva materialfléden. Vart mal ér att
uppna en hdllbar materialanvéndning ddar vi
hdller oss inom planetens grdnser.
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